
ДНІПРО-МТО
Науково- Виробниче Товариство

Інноваційний компактний кріогенний 
морозильник СТС -190°C 

(суміш «зелених» газів як холодоагент)

ДНІПРО - МТО
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Проблема
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 Небезпечний для здоров’я персоналу

 Громіздке обладнання

 Відсутність морозильників малого об’єму для 
кріотемператур  -190°С 

 Значні витрати на придбання, зберігання та розподіл 
рідкого азоту

 Потреба в спеціалізованній інфраструктурі та спеціально 
навченому персоналі

Рідкий азот (LN2) – незручний та небезпечний 
холодоагент. ТОМУ ЩО:
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Рішення Дніпро – МТО  
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Компактний кріогенний морозильник СТС -190°С , що працює без рідкого азоту (LN2)–
принципово новий продукт на ринку кріоконсервації

 Суміш природних «зелених» газів замість синтетичних 
фреонів

 Безпечний для довкілля та людей

 Захищений патентами метод та пристрій для отримання 
температури від -170°C і нижче

 Компресорна система охолодження без LN2 

 Не потребує спеціальної інфраструктури та витратних 
матеріалів, (PLUG AND PLAY) система 

 Дистанційна система моніторингу 
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Технологія та інтелектуальна 
власність
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Компанія «ДНІПРО-МТО» має ексклюзивні права на 
використання енергоефективного методу генерації 
наднизьких температур

Наші продукти базуються на двох базових винаходах:

 Унікальна суміш «зелених» газів в якості холодоагенту 
 Новий теплообмінний пристрій 

Європейський патент EP 322 89 52 B1 
Європейський патент EP 322 89 52 
Патент UA № 86653 
Патент UA № 86654 
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4,3

+11% CAGR

Глобальний ринок
СТС-190°С – це принципово новий продукт, який витіснить пристрої LN2 з ринку

*GLOBAL ULTRA-LOW TEMPERATURE  FREEZERS MARKET RESEARCH REPORT 2020

ДНІПРО - МТО

ДНІПРО - МТО

+13%CAGR



6www.kryotech.de 8ДНІПРО МТО

Цільовий ринок 

DNIPRO - MTO 

2. Медичні клініки, в тому числі клініки 
репродуктивної медицини

.

1. Біобанки https://directory.bbmri-eric.eu

Морозильник СТС -190°С призначений для глобального ринку кріоконсервації з фокусом на збереження 
клітинного матеріалу з метою їх наукових досліджень та клінічного використання.

3. Спеціалізовані лабораторії та науково-

дослідні установи, включаючи, але не 

обмежуючись, тими, що працюють над 

клітинною та генною терапією.

4. Університети. Тільки в Європі знаходиться 

більше 30 Медичних університетів
https://www.mddionline.com/seven-most-important-medtech-

clusters-europe

https://apply.eu-medstudy.com/universities



Конкуренти

ДНІПРО - МТО

Dnipro-
МТО

ThermoFiget Zhongke Panasonic Haier Arctiko

Ціна для 
дистриб’ютора, EUR

7400 14350 12000 14700 12000 13700

Робоча температура, ૦С -190 -150 -150 -150 -150 -150

Екологічно-дружня 
суміш газів

Робочий об’єм, літри 10 193 128 128 200 171

Споживання 
електроенергії на рік, 
EUR

3970 9200 4790 NA 7850 5250

Мобільність Висока Середня Низька Середня Низька Середня

USA China Japan China DenmarkUkraine

ДНІПРО - МТО
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Стратегія розвитку продукту

Що є:

Морозильник  СТС -190 існує у 
вигляді прототипу.

Що треба зробити:

1.Розробити промисловий дизайн конструкції та покращити 
ергономіку виробу. 

2. Сертифікувати морозильник в якості лабораторного виробу згідно 
з протоколами ЕМС, LVD  (ДП “Укрметртестстандарт”)

3. Залучити маркетолога з метою розробити маркетинговий план для 
просування СТС -190 на обраних ринках та оновити стратегію 
продажу.
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Прямі продажі

Партнери та 
дистрибьютори

Тестове користування

ДНІПРО - МТО

Маркетингові канали

 Тестові продажі
 Тестування
 Конференції для обговорення результатів тестування
 Прямий зв’язок зі споживачем щодо продукції - апгрейди ПЗ, 

інформаційні повідомлення про технічні зміни/рекомендації

 Продажі через дистриб’юторів медичної та лабораторної техніки

 Пряма комунікація з лідерами думок, дослідниками, лікарями
 Галузеві конференції та виставки
 Публікації у галузевих журналах
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Економіка одиниці продукту

 СТС-190°С коштує  EUR 7 400.00 для дистриб’ютора та  
EUR 12 000.00 для кінцевого споживача

 Life Тime Value (LTV) складє EUR 38 803,14 за перші 
п’ять років із розрахунку, що кожен клієнт придбає 2 
морозилики (вимога резервування) та 30%  клієнтів 
зроблять повторну покупку за 5 років 

 Вартість залучення одного клієнта (Customer 
acquisition cost (CAC)) за перші  п’ять років складає 
EUR 2 233,02 

 Вартість підписки на рік EUR 200
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Бізнес Модель

ДНІПРО - МТО
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3. Клініки та 
лабораторії

II. Дистриб'ютори

2. НДІ

1. Біо 
стартапи

Вузли

I. Прямі 
продажі

€

€

€
Компоненти

Морозильники

Морозильники

€

€

€ III. Передплата (ПЗ для моніторингу та 
ТО онлайн) сервісне обслуговування

Зовнішні 
виробники 
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Продажі через дистриб’юторів та прямі продажі

Щорічна передплата п.з. для моніторингу та підтримки в Інтернеті, сервісне обслуговування виробів

10ДНІПРО МТОДНІПРО - МТО

# Назва виробу
Дохід від реалізації, EUR за рік

2023 2024 2025 2026 2027 2028 2029 2030 2031 2032 2033

CTC-190, одиниць  за рік 7 36 108 276 344 396 457 504 556 612 675

Всього за рік, EUR 84,000 432,000 1,296,000 3,312,000 4,128,000 4,752,000 5,484,000 6,048,000 6,672,000 7,344,000 8,100,000

#
Інші джерела 

доходу
Дохід від реалізації, EUR за рік

2023 2024 2025 2026 2027 2028 2029 2030 2031 2032 2033

1
Обслуговування 
власних  виробів 2,620   26,740   69,605   177,750   221,979   255,590   295,038   330,648   370,266   

2
Обслуговування 
інших виробів 1,572   16,044   41,763   106,650   133,187   153,354   177,023   198,389   222,160   248,398   278,397   

3
Дохід від 
передплати 700   4,300   15,100   42,700   77,100   116,700   162,400   212,800   268,400   329,600   397,100   

Всього за рік, EUR
2,272   20,344   59,483   176,090   279,892   447,804   561,402   666,779   785,598   908,646   1,045,763   

Обсяг продажу
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Навіщо нам кошти?

*Кошти акціонерів в проєкті на кінець 2022 року становлять EUR 332 000.00 
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UA, GE, IT

UK

AU, FR, BE, NL, CH

US

Інші країни ЄС

СТРАТЕГІЯ РОЗВИТКУ ПРОДУКТУ
2023 2024 2025 2026

Фіналізований прототип

Тестове використання

Масове виробництво

Отримати патент

Отримано сертифікацію ЄС

СТРАТЕГІЯ ВИХОДУ НА РИНОК

IPR & СЕРТИФІКАЦІЯ

підготовка

підготовка

10www.kryotech.deДНІПРО - МТО

Етапи реалізації проекту



Олександр Пекарик, 
MBA, Завідувач Сектором 

Науково-Технічної Інформації,
IP Менеджер. 25 років НДР та 
підприємницької діяльності.

Андрій Каменівський 
Акціонер. Директор з 

продажу кріо-обладнання. 18 
років досвіду інвестування 

ДНІПРО - МТО

Володимир Квасюк
Науково-дослідний відділ, 

Радник з медичних питань. 20 років 

досвіду клінічної практики та 

проектного менеджменту.

Ашот Арутюнян, 
к.т.н.,

Головний Виконавчий 

Директор. 20 років науково-

виробничої діяльності та 

інвестування.

Андрій Мостицький,
к.т.н.,

Акціонер, Керівник науково-
дослідного відділу. 35 років 
досвіду НДКР та керівництва 

колективами вчених та 
розробників 

Команда

Олег Степаненко
Технічний Директор. 

15 років досвіду НДКР 
у високотехнологічних 

галузяхю 

Єднання багаторічного досвіду наукових 
дослідженнь, конструкторських розробок, 
виробництва та бізнесу
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Наші цілі сталого розвитку

SDG3. Міцне здоров’я. 
Кінцеві споживачі працюють в таких 

напрямах як генна терапія, 
репродуктивне здоров’я,  клітинна 
інженерія, регенеративна медицина, 
клітинна терапія

SDG9.  Інновації та інфраструктура. 

Продукт, що покращує якість інноваційних 
досліджень, сприяє збільшенню 
інвестицій в R&D

SDG12. Відповідальне споживання.

Енергоефективний продукт, що сприяє 
сталому виробництву та споживанню.

SDG13. Боротьба зі зміною клімату. 

“Зелені гази”, що використовуються, як 
хладагент, не мають озоноруйнівного 
потенціалу та не впливають на зміну 
клімату 

16
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 Доходи від продажів B2C
 Доходи від продажів B2B
 Доходи від оренди
 Обслуговування та сервіс виробів 
 Річна передплата за використання програмного забезпечення

10ДНІПРО МТО

Джерела надходжень коштів

ДНІПРО - МТО

Продажі   2023 р. - € 1400 000.00

Обслуговування виробів  2023 р.  - € 44 000.00 

Передплата за використання програмного 
забезпечення  2023 р. - € 16 000.00
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Ринок

ТАМ

SAM

SOM

Загальний адресний ринок - в 2021 році становив  4,8 млрд 
доларів США. За прогнозами до 2027 він зростатиме щорічно 
на 11% і досягне близько 10,2 млрд доларів США.

Доступний для обслуговування ринок для «ДНІПРО-
МТО» оцінюється в 1,6 млрд доларів США.
Прогнозується, що він зростатиме щорічно на 12,6% і
досягне значення 3,5 млрд доларів США в 2027 році.

Serviceable & Obtainable Market - у 5-річній перспективі 
досяжний обсяг ринку «ДНІПРО-МТО» складатиме приблизно 
33,6 млн доларів США. Це зростання обсягу продажу в 700 
разів за 5 років.  
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Продаж через спеціалізованих дистриб’юторів 

Щорічна передплата п.з. для моніторингу та підтримки 
в Інтернеті, сервісне обслуговування виробів

10ДНІПРО МТО

Маркетингова стратегія

ДНІПРО - МТО

Морозильник СТС - 190 °C

Ціна для дистриб’ютора

EUR 7400
Ціна для клієнта

EUR 12 000

Партнери та дистриб’ютори Дніпро-МТО:

Вартість передплати

EUR 200 на рік

Прямі продажі

Ціна для клієнта

EUR 12 000

Доходи від продажу (B2B2C) та обслуговування виробів

Морозильник СТС - 190 °C
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